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Lugar de celebración:

Vivero de Empresas de Toledo
C/ Dinamarca, 4 – Toledo
Con apoyo en organización:


En colaboración con:


ASISTENCIA GRATUITA

     Previa inscripción

JORNADA DE NETWORKING CON ÁFRICA SUBSAHARIANA

FICHA DE INSCRIPCIÓN

	RAZÓN SOCIAL:


	CIF: 


	Nombre de la persona asistente:


	Cargo:


	DNI: 



	Dirección/ Población:


	C.P.:



	Actividad:


	Epígrafe IAE:



	Email:



	Teléfono:



	Web:




--------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
Solicito entrevista personal con el ponente:

· SI 

· NO

Solicito informe personalizado de acceso al mercado:

CÓDIGO TARIC DE SU PRODUCTO:________________
· SI 

· NO

	En cumplimiento del artículo 5 de la Ley de Protección de Datos de Carácter Personal establecida por la Ley Orgánica 15/1999, se informa de que los datos suministrados van a ser incorporados a un fichero y tratados. La finalidad de la recogida es su uso en acciones de Promoción de la Cámara de Comercio de Toledo, siendo los destinatarios cualquier institución  / organización / empresa relacionada con la Promoción del Comercio Exterior. Los datos recogidos son voluntarios, pero necesarios para proceder a la tramitación y gestión de la participación del interesado en el evento. El interesado dispone de los derechos de acceso, rectificación, cancelación y oposición que ejercerá en la Cámara Oficial de Comercio e Industria.      
La información recogida en la inscripción podrá ser transferida al exterior con la finalidad de la organización del evento.




Fecha y firma,

 “JORNADA DE NETWORKING CON ÁFRICA SUBSAHARIANA”

La Cámara de Comercio de Toledo, dentro del Plan de Promoción Internacional de Promoción (PIP), en el marco del Programa de Crecimiento Inteligente FEDER 2014-2020, y en colaboración con la consultora canaria CODEXCA, experta en los mercados Subsaharianos, y con el apoyo de la Cámara de Comercio de Tenerife, gran conocedora de estos mercados, organiza un Seminario formativo bajo el título “JORNADA DE NETWORKING EN ÁFRICA SUBSAHARIANA”, que tendrá lugar, el día 25 de mayo, jueves, a las 9:30 horas, en el Vivero de Empresas de la Cámara, sito. en la C/ Dinamarca, nº 4, de Toledo, 
La jornada abordará los mercados prioritarios en crecimiento en esta zona geográfica en los que se presentan las mayores oportunidades de negocio real para las empresas españolas.
Esta jornada está financiada por el Fondo Feder en un 80%.
El objetivo de esta actuación de sensibilización e información es fomentar la cultura de la internacionalización entre las empresas y facilitar información sobre los mercados africanos subsaharianos, abordándose no sólo las oportunidades comerciales de negocio, sino también las formas de acceso a los mismos más adecuadas (exportación e implantación), organizándose, asimismo, un pequeño taller de trabajo con las empresas que lo requieran previamente y ofreciéndoles la oportunidad, previa cita, de mantener reuniones individuales con los ponentes con objeto de conocer en detalle su proyecto.

Los destinatarios a los que va dirigido este Seminario son Pymes y autónomos de Castilla- La Mancha, interesados en esta materia
Esperando que esta iniciativa resulte de su interés,

Atentamente,

Cámara Oficial de Comercio, Industria y Servicios de Toledo

Para más información e inscripciones:
Vivero de Empresas
Tel: 925 28 54 28

E-mail: rocio@camaratoledo.com



JORNADA DE NETWORKING CON ÁFRICA SUBSAHARIANA


Toledo,   25 de mayo de 2017








PROGRAMA





9:30-9:45 h.     	Recepción de asistentes


9:45-10:00 h.		Bienvenida. 


Joaquín Echevarría Cuesta, Director Gerente.                     Cámara de Comercio, Industria y Servicios de Toledo


10:00-11:30 h.	I Bloque: OPORTUNIDADES DE NEGOCIO EN  ÁFRICA SUBSAHARIANA


Relaciones comerciales de CLM con África


Oportunidades de negocio para la exportación de productos y servicios


Formas de Implantación en estos mercados


11:30-12:00 h.     	Pausa


12:00-13:30 h.    	II Bloque: FORMAS DE ACCESO EN ÁFRICA SUBSAHARIANA


Formas de Acceso a los Mercados. Consejos prácticos


Licitaciones internacionales 


Taller de exportación. Se ofrece a las empresas un Informe personalizado de oportunidades de acceso a los mercados de referencia, previa petición.


13:30-14:30 h.   	Networking. Entrevistas individuales con las empresas. PREVIA CITA


Ponente: 	D. Octavio Mederos Marrero, Director de CODEXA 
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Información:





Departamento Internacional 


T. 925 285 428


Noemí Alamillo


Rocío Herrerías


� HYPERLINK "mailto:rocio@camaratoledo.com" �rocio@camaratoledo.com�











La empresa asistente, previa demanda, recibirá un


INFORME con la información arancelaria y oportunidades de acceso a los mercados seleccionados.








